INFORMACION

56| DOMINGO, 30 DE MARZ0, 2014 -

Economia

MARIA POMARES

H Hubo un tiempo, no hace mu-
cho, en que pensar en encender el
homo o el aparato de aire acondi-
cionado desde la oficina, recibir
una alerta en el teléfono si habia
unafugadeagua, odisponerdelu-
_ cesque por si mismas se encendi-
an o se apagaban en funcién dela
iluminacién natural sonaba sim-
plemente a ciencia fic¢ién. Pocoa
poco, lacienciaficcidn fue toman-
do visos derealidad, perounarea-
lidad con tintes de esnobismo ala
que sélo podia accederunamino-

riamuyselecta. Ahora, conelavan- -

cevertiginosodelasnuevastecno-
logias, ese privilegio ha comenza-
do a democratizarse. Por un lado,
la domdtica yano sélo se enfocaa
lacomodidad, sinoquetambiénha
intentadocubrirotrasnecesidades
mds bisicas. Por otro, los costes se
han reducido. La mayor concien-
ciacion medioambiental y, sobre
todo, la necesidad de ahorrar en
tiemposdecrisis, enmuchoscasos
como consecuencia de las sucesi-
vas subidas enlosrecibos, hanhe-
cho el resto. Tanto es asi que las
consultasylademandadesistemas
de automafizacién y monitoriza-
ciénenloshogareshaempezadoa
despegar énla provinciatras el pa-
rén delostiltimos afios.
Eficiencia, ahorro energético y
seguridad son, de entrada, las prin-
cipales cuestiones que, adfade hay,
tratade resolver una personaque se
plantea recurrir a sistemas auto-
matizados, tal ycomo destacan des-

de el sector. Sistemas de climatiza-

- cién que se pueden conirolar desde

elteléfono mévil ola tablet; otros que
repitenlos movimientos deloslti-
mos dias, conventanas que seabren

ysedermanyluces quese encienden -

oseapagansilapersonaestideva-
caciones para evitar un posible asal-
to; alertas de una fuga de aguaode
gas en el smartphone; o retransmi-
siones a través de estos mismos dis-
positivos de lo que estan grabando
las cdmaras de seguridad en el
interior del inmueble son
solo algunas de las posi-
bilidades que ofrece la
domdtica en estos mo-
mentos. Tambiénse ha
avanzado muchoenlos
serviciosa personas con
discapacidad, con téc-
nicas que permiten
controlarel hogar
atravésdelavoz
odeunapantalla
tactil, o con se-
nales acisticasen
caso de alerta.

Fl catedrdtico de
Arquitectura y Tecnologia
de Computadores delaUniversidad
de Alicante, Juan Manuel Garcfa
Chamizo, lo tiene claro: «La como-
didady, sobre tedo, elahorro sonlos
principales aspectos que muevena
unapersonaalahoradeincorporar
estas tecnologfas a su viviendas,
pero sobre todo el ahorro. Dehecho,
hace quince afios, los servicios di-
gitales parala viviendase vefan des-
de el enfoque del lujo y el esnobis-

60%

3 lavivienda
> Inteligente que ha
3| instalado Fempaen

sus instalaciones
paratestar los
imosavancesen
domotica.

30%
Deahorroenia
facturamonotorizando
la efectricidad
Segiin los estudios que han
hecho en la Universidad
de Alicante.

Menos de costes
Enlos tltimos

anos segun preﬂ-

_sandesde el sector.

mo, conun mercado muy reducido,
pero ahorahan evolucionado hacia
unaorientacién més précticay uni-
versal, con soludiones muy rentables
y Ficiles de manejars, sentencia el in-
vestigador, quien, pese a que admi-
te que el sector empieza a despun-
tarenlaprovincia, especificaque el

volumen de negocio atn es muyli-.

mitado porla crisis econdmica
Porahora, los experimentos rea-
lizados por su grupo de investigacién
enellaboratorioy endos
viviendas tipo -una
unifamiliar y un
piso-revelan que,
conla monitori-
zacién y auto-
matizaciéndela
energla, a través
de sistemas que
sélo permiten que
se encienda la luz si
nohayfluminacién natu-
ral, se puede llegar a ahorrar
como minimo un 30% en la
factura. «Este sisterna va detec-
tando las necesidades del mio-
mento, y encendiendoyapagando
lasluces, conun coste muy reduci-
do, yaque, enrealidad, puede tener
una repercusion del 2% en el coste

‘total de un edificio nuevos, relata el
“catedratico delaUA.

¥ Manejo intuitivo de los dispo-
sitivos. Sin embargo, jcémo estd

unaprovincia comolade Alicante

en lo que a investigacion se refie-
1e? «Estamos bastante bien, por-
que Internet ha facilitado mucho

~

las cosas. No somos los mds gua-
pos, pero estamos ahf, y enlo que
mésseestdtrabajandoesenlasin-
terfaces de utilizacidn, que permi-
ten que el manejo de estas tecno-
logias sea facil e intuitivo, tal y

comodemandalagentes puntua-.

liza el catedrético de Arquitectura
y Tecnologia de Computadores.
No en vano, es la falta de infor-
macidn yelcomplicadomanejo de
los primeros tiempos lo que, has-
taahora, habfallevadoamuchosa
rechazar estas tecnologfas por te-
mor alodesconocido. Esmés, por
ahora, lademanda estd focalizada
de forma especial entre los resi-
dentes extranjeros, que, en sus pa-
{ses de origen, ya estdn muy acos-
tumbrados a estos sistemas en su
dia a dfa. Ahi todos coinciden,
aungue también son conscientes
de que entrelos mds jévenes, aque-
llos que ya han nacido frente a un
ordenador, que se dispare la de-
mandasdlo es cuestién de tiermpo.
Sinirmslejos Juan José Selés, ge-
tente de Eleciricidad Sellés S1, con
sede en SantJoan, admite que sonlos
extranjeros los que mas reivindican
estos servicios. «<Sonlas personas de
fueralasque mas pidenladomética,
porque, ademds, cuando se mar-
chan a su pafs, pueden seguir con-
trolandola casa, y ver sihayuna fuga
de gas o de agua, osihaentrado al-
giien a casa, e incluso hay casos en
los quelagestibn del sistemanoslle-
gaanosoios, ysomoslosque nos en-
cargamos del mantenimiento, como
ocurre conuna familia de Suizan.

BTy

Los expertos dicen que se ha
pasado de un caracter mds
esnobista da los hogares
digitales a otro mds practico

Los especialistas aseguran que
elmercado inmobiliario podria
incorporar un valor aftadide con
la apuesta por estas tecnologias

Desde su experiencia enuna em-
presa con 37 afos de trayectoria a
sus espaldas que se ha especializa-
doenel sector, Sellés admite que, al
principio, se trabajaba més en in-
dustrias, geridtricos, y otro tipo de
instituciones, pero que en los iltimos
afoslademandase hafocalizadoen
lasviviendas, precisamente porlare-
haja de los precios... Una rebaja
que, en algunos casos, llega al 60%
respectoalo quehablahaceafios,y
que enun piso medio puede supo-
ner un desembolso que va de los

* 1.0002l0s 5.000 euros, con sistemas

de climatizacién o de fluminacién
inteligentes, porque no sdlo hay
s empresas que se dedican a
esto sino también més proveedores.

B Mds empresas. En una provin-
cia como ésta se ha pasado de po-
der contar los negocios que se de-
dicaban al sector con los dedos de
las manos a tener medio centenar,
segiinlascifrasquemanejaenlaac-
tualidadlaFederaciénde Empresa-

. riosdelMetal delaProvinciade Ali-

cante (Fempa), en muchos casos
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Veteranos en
elcampodela
automatizacion

* I CON MAS DE QUINCE AROS DE
TRAYECTORIA EN EL SECTOR, La
‘empresa Inda Levante SL, con sede
en Elche, se fundd en 1997y, desde
entonces, ha venido trabajando en
domoticay automatizacién, fanto en
laindustria como en geridtricos, edifi-
Cios pablicos como el Centro de Con-
- gresosdefFlcheo viviendas, Ademds,
la empresa colabora en el Méster de
Hogar Digital que imparte la Universi-
dad de Alicante, y dispone de una
sala de demostracién en sus instala-
tiones para que los clientes puedan -
ver los iltimos avances,

porlaespecializacién de empresas
“de telecomunicaciones e instala-
cioneseléctricas, quehaninvertido
raucho en la foracién de su per-
sonal y siguen haciéndolo para es-
tara la iltima en lo que a avances
tecnolbgicos se refiere.

Una de las compaiifas mds vete-
ranas también en este campo es la
empresa ilicitana Inda Levante SL,
quenacis hace 15 afios, y que ha ve-
nido prestando sus servicios en in-
dustrias, edificios como el Centra
de Congresos de Elche o viviendas
particulares. Su director comerciel,
Francisco Felici, incide en el giro co-
pemicano queha experimentadola
dométicaylaautomatizacién enlos
tltimos tiempos. Delas alarmas téc-
nicas de los inicios, para detectar
escapes de gas o posibles inunda-

‘cionespor lhuviase hapasadoa tener
laviviendaalalcance deunclica tra-
vés delos méviles olas tablets.

«Al principio, empezamos cori el
control de iluminacién o el simu-
lador de présencia que encendfay
apagaba las luces, y ahora hemos
pasadoalaintegracién delos telé-
fonos méviles y las tablets para
controlarlavivienda, de forma que,
sillaman amipuertay estoy fuera,
puedo ver a través del dispositivo
quién es, ver qué hacen mis mas-
cotas 0 qué hace la persona de la
limpieza, si hay instaladas cimaras»,
sefiala Francisco Felici. En esta li-
nea, concreta que en estos mo-
mentosempiezaahaber mds con-
sulias para la rehabilitacidn y re-
forma de viviendas, muchas veces

HOGAR DIGITAL DE FEMPA

Lahoratorio para probar
los tiltimos avances

P Fempa trabajadesde hace afiosen -

laformacin, lainnovacion y la investi-
gacién en el sector de la domética, con
el objetivo de mejorar la cualificacién
de susempresasy profesionales aso-
ciados, Por ello, en 2009 cred Metal-
TIC, un hogar digital de 50 0, concebi-
dodesde Innometalia, el cluster de
empresasinnovadoras de Fempa. La
casase ha convertido enuna especle
delaboratorio donde se testan Jas tlti-
mas tecnologias, y donde se han pro-
bado de diverses proyectos centrados
eneldesarrollode interfaces para la
mejora de la calidad de vida de perso-
nas dependientes y desarrollado por
Technosite -la empresa tecnolégica de
fa Fundacién ONCE-, y enla optimiza-
cién del consumo energético, juntoala
Universidad de Alicante. w.p.

paracontenerlos gastos en energia
eléctricay llegara reducirlos.

P Pendientes de laobranueva, Ia
asignatura pendiente, en cualquier
caso, s la obra nueva, porla des-
confianza que genera entre los pro-
" motores y entre los posibles com-
pradores y porque casi nuncasaben
muybien el alcance dela domética.
Sinembargo, el secretariogeneralde
Fempa, Luis Rodriguez, es muy ta-
jante: «Este sector se ha revelado

Dela eletuicidad

tradicional

aladomotica

P UNAEMPRESA QUESE ESPECIA-
LIZ0 HACE QUINCE AROS. Flectrici-
dad Sellés SL nacié hace 37 afios. Sin
embargo, hace unos quince aios ded-
did ampliar su campo de actuacién, y
comenzd con domélicay automatiza-
cién. Desde entonces, la formacién, tal
Y como reconoce su gerente, ha sido
constante, para tratar de estarala dl-
tima de todos los avances. Empezaran

-a trabajar conindustrias y geridtricos,

yahoramds con viviendas. De hecho,
admiten que estos sislemas se han
abaratac}o mucho dltimamente,

comoun factorclavequeaportama-
yor valor ala oferta de los promoto-
res de viviendas, ya que se trata de
tecnologiasmaduras quesiguenevo-
lucionando aunritmo vertiginoso y
que posibilitan ya un sinfin de op-
cioneseneficienciayahorro energé-
tico, seguridad, confort y accesibili-
dad para personas con discapaci-

dads, afinma. Asilas cosas, proclama.

que «es importante que los promo-
tores empiecen a percibir estas ne-
cesidades paradiferenciamoss.
iYcémolovendesde el sector de
laconstruccién? Bl presidente dela
Comisién de Ordenacién del Terri-
torio y Urbanismo de la Cimara de
Comerciode Alicante, Rafael Rega-
lado, asegura ser consciente de las
posibilidades que puede ofrecer un
hogarinteligente, hasta el punto de
queesta convencido de quelas nue-
Vvas promocionesno puede pasar por
alto la domdtica. Otra cosa son las
condiciones en las que se incorpo-
te. Yes que, como alerta, unadelas
principales cuestiones queestd pen-
diente deresolveresladelas garan-
tlas para el promotor. «Si hay una
alarma de incendio y en un mo-
mento dado no funciona, jquién
asumird laresponsabilidad? Un pro-
maotor no puede estar afios pen-
diente, yson dispositivos que nece-
sitanun mantenimientos, comenta.
Loquesitiene claro es que los nue-
vos edificios tendrdn que incorporar
como minimo una preinstalacidn, y
quesea el comprador quien decida.

. Yesqueel futuro yaha dejado deser

futuro para ser sélo presente.

Lanueva ofertadelaluz,
tendrd penalizacion si
serescinde el contrato

P El consumidor deberd pagar”
multas equivalentes al 5% del
precio de la energia pendiente
sise anula antes de tiempo

EFE/EUROPA PRESS WADO0/ERUSELAS
H1a nueva oferta anual obligato-
ria de electricidad que deberan
presentar las comercializadoras
tendrdunapenalizaciénencasode
que el consumidor desee rescin-
dirlade formaanticipada, cosaque
noocwrrird conelnuevo Precio Vo-
luntario al Pequefio Consumidor
(PVPC), enelque elusvario podrd
cambiar de comercializadora sin
coste alguno.

Estanovedad aparece en el real
decreto 216/2014, publicado ayer
enel BOEy con el que se estable-
ce el nuevo mecanismo de revisién
de precios dela electricidad para los
consumidores domésticos. La nor-
ma indica que, en caso de que el
consumidor rescindiera de forma
unilateral el contrato con el precio
fijo anual antes de su finalizacién,
sufrird penalizaciones méximas
equivalentesal 5 % del precio dela
energia pendiente de suministro.

Las ofertas anuales, que se pre-
sentan como una alternativa mas
estable al nuevo mecanismo de
precios, deberdn anunciarse por
partedelas comercializadorasan-
tes del 15 de abri. Ademas; la nor-
ma fija un periodo de adaptacién
hastael 1 dejulio paralaentrada en
vigordel nuevo mecanismo de fac-
turacién. Al margen de la oferta
anual, se facturard en funcién del
consumo realizado conforme a la
riedia del mercado, en el caso de
los consumidores con contadores
analdgicos, 0 en funcidn del precio
demercado decadahora, sihayun
contador digital. En todo caso, la
disposicién adicional quinta del
real decreto indica que fa entrada
en vigor del mecanismo para los
centadores digitales quedard con-
dicionada ala publicacién de una
resolucion de la Secretarfa de Es-

X
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tado de Energia, para la que no se
fijan plazos. Dentro delos plazos ge-
nerales para el nuevo mecanismo
seindicaque, a partir del 1 dejulio,
la comercializadoras deber4n re-
mitira cadacliente el contrato para
sususcripcién con una antelacién
minima de un mes. En suarticulo
16, el nuevo real decreto establece
el descuento paralos consumido-
resdel bono social, que serd del 25
% conrespecto al PVPC. Estos con-
sumnidores disfrutardn de una tari-
fadeiltimo recurso, més ventajo-
saqueladel resto.

Por su parte, la Comisién Furo-
pea (CE) considerd ayer necesario
que el Gobierno acompafie la im-
plantacién del nuevo sistema con
una scampaia deinformaciénin-
tensiva» paralos usuarios, tenien-
do en cuenta que la mayoria no
contard coniun medidor «adecua-
do» de energia hasta 2019. La CE
destaco que el nuevo mecanismo
pretende eliminarla regulacion de
los productos basicos enlas factu-
ras eléctricas de los hogares esta-
blecida en 2009 y en vigor hasta
ahoraa través delas subastas Cesuc
De esamanera, Bruselas conside-
Taque «acerca a los consumidores
deloshogares alos mercados com-

- petitivoss, g

EHCARECIMIENTO [-)EL RECIBO

El usuario paga un
92% mds por la parte
fijadelafactura

P Laasociacién de usuarios Ceaccu
criticd ayer ala subida del término de
potenciaenun 92 %y el encareci-
miento del recibo para l6s consumido-
res més vulnerabless, asi como que
eloque se busca es mantener unosin-
gresos constantes para las grandes
eléctricasn. Laasociacion de usvarios
explicd que fa subida del término de
potencia publicada hace una semana
enel BOEjuntoalaqueyase produjo
enagosto supone quelos consumido-

res paguen eun 92% mas carax la par-
tefijadelrecibo (la potencia contrata-
da), cindependientementes del con-
sumo. aPara una casa con 5,5 kilova-
tios (Kw) contratados (el término de
potendia més habitual) si antes del 1
deagosto pagaba de potencia 124,79
euros al aio, ahora pagara 239,64 eu-
ros al afio, es decir, casi el doble mis»,
precisé Ceaccu, Para Ceaccu, estein-
crementodel precio del término de
potencia es ainjustoy penalizaalas
familias que peor lo estan pasandas,
esdecir, aaquelias que se encuentran
ensituacion desprecariedad energéti-
€a porno poder asumir el encareci-
miento sostenido del recibo de la luz»,



